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1.ФОНД ОЦЕНОЧНЫХ СРЕДСТВ ДЛЯ ПРОВЕДЕНИЯ ТЕКУЩЕЙ И 
ПРОМЕЖУТОЧ НОЙ АТТЕСТАЦИИ ПО ДИСЦИПЛИНЕ
1.1. Перечень компетенций с указанием этапов их формирования в процессе освоение 
образовательной программы

Код и наименование компетенции Этапы формирования
УК 1. Способен осуществлять критический анализ
проблемных ситуаций на основе системного под 
хода, вырабатывать стратегию действий.

1.Работа на учебных занятиях
2.Самостоятельная работа

1.2. Описание показателей и критериев оценивания компетенций на различных 
этапах их формирования, описание шкал оценивания

Оцени 
ваемые
компе 
тенции

Уровень
сформи 
рован 
ности

Этапы фор 
мирования

Описание показателей Критерии
оценива 

ния

Шкала оце 
нивания

УК 1 Порого 
вый

1.Работа на
учебных
занятиях
2.Самосто
ятельная
работа

Знать:
 теорию и методику осуществления
закупок для государственных и му 
ниципальных нужд, а также
закупок отдельными видами юри 
дических лиц;
 технологии разработки корпора 
тивной
стратегии, нормативно правовые
акты в части определения поставщи 
ков подрядчиков и исполнителей с
целью эффективной организации
работы контактной службы;
Уметь:
 осуществлять закупки для госу 
дарственных и муниципальных
нужд, а также закупки отдельными
видами юридических
лиц; анализировать поступившие
замечания и предложения в
ходе общественного обсуждения
закупок и формировать необходи 
мую документацию;

Устный
опрос
Презен 
тация

Шкала оце 
нивания
устного
опроса
Шкала оце 
нивания
презента 
ции

Продви 
нутый

1.Работа на
учебных
занятиях
2.Самосто
ятельная
работа

Знать:
 теорию и методику осуществления
закупок для государственных и му 
ниципальных нужд, а также
закупок отдельными видами юри 
дических лиц;
 технологии разработки корпора 
тивной
стратегии, нормативно правовые
акты в части определения поставщи 
ков подрядчиков и исполнителей с
целью эффективной организации
работы контактной службы;

Презен 
тация, Ре 
шение
ситуаци 
онной за 
дачи
(кейс)

Шкала оце 
нивания
презента 
ции
Шкала оце 
нивания
решения
ситуацион 
ной зада 
чи(кейс)
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Уметь:
 осуществлять закупки для госу 
дарственных и муниципальных
нужд, а также закупки отдельными
видами юридических
лиц; анализировать поступившие
замечания и предложения в
ходе общественного обсуждения
закупок и формировать необходи 
мую документацию;

Владеть:
 навыками применения норматив 
но правовых актов в сфере закупок
 способностью работать с закупоч 
ной документацией
 обрабатывать документацию в ин 
формационных сферах

Шкала оценивания устного опроса
Критерии оценивания Баллы

Содержание ответа полностью соответствует поставленному вопросу, обу 
чающийся полностью раскрывает цели и задачи, сформулированные в во 
просе; изложение материала отличается логичностью и смысловой завершен 
ностью, обучающийся показал хорошее владение материалом, умение четко,
аргументировано и корректно отвечать на поставленные вопросы, отстаивать
собственную точку зрения.

8 10

Содержание ответа недостаточно полно соответствует поставленному во 
просу, не раскрыты полностью цели и задачи, сформулированные в вопросе;
изложение материала не отличается логичностью и нет смысловой завершен 
ности сказанного, обучающийся показал достаточно уверенное владение ма 
териалом, не показал умение четко, аргументировано и корректно отвечать
на поставленные вопросы, отстаивать собственную точку зрения.

5 7

Содержание ответа не отражает особенности проблематики заданного во 
проса, содержание ответа не полностью соответствует обозначенной теме, не
учитываются новейшие достижения обозначенной темы, обучающийся по 
казал неуверенное владение материалом, неумение отстаивать собственную
позицию и отвечать на вопросы.

2 4

Ответ не имеет логичной структуры, содержание ответа в основном не соот 
ветствует теме, обучающийся показал неуверенное владение материалом,
неумение формулировать собственную позицию.

0 1

Шкала оценивания презентации
Критерии оценивания Баллы

Содержание соответствуют поставленным цели и задачам, изложение мате 
риала отличается логичностью и смысловой завершенностью, студент пока 
зал владение материалом, умение четко, аргументировано и корректно отве 
чать на поставленные вопросы, отстаивать собственную точку зрения.

8 10

Содержание презентации недостаточно полно раскрывает цели и задачи темы,
работа выполнена на недостаточно широкой базе источников 5 7
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и не учитывает новейшие достижения, изложение материала носит преиму 
щественно описательный характер, студент показал достаточно уверенное
владение материалом, однако недостаточное умение четко, аргументировано
и корректно отвечать на поставленные вопросы
и отстаивать собственную точку зрения.
Содержание презентации не отражает особенности проблематики избранной
темы, не соответствует полностью поставленным задачам, база источников
является фрагментарной и не позволяет качественно решить все поставлен 
ные в работе задачи, работа не учитывает новейшие достижения историогра 
фии темы, студент показал неуверенное владение материалом, неумение от 
стаивать собственную позицию и отвечать на вопросы.

2 4

Работа не имеет логичной структуры, содержание работы в основном
не соответствует теме, база источников работы является недостаточной
для решения поставленных задач, студент показал неуверенное владение ма 
териалом, неумение формулировать собственную позицию.

0 1

Шкала оценивания ситуационной задачи (кейса)
Критерии оценивания Баллы

Абсолютно верно определяет суть проблемы
Анализ выявленной проблемы проведен по различным показателям
Варианты решения выявленных проблем основаны на положениях норматив 
но правовых актов с учетом внесенных изменений и с позиции современной
ситуации
Кейс задача решена и с опорой на знания, полученные в процессе обучения
и с использованием дополнительных источников

8 10

Идентификация проблемы
Анализирует выбранную проблемы только по одному показателю
Варианты решения выявленных проблем основаны на положениях норматив 
но правовых актов с учетом внесенных изменений
Кейс задача решена с опорой на знания, полученные в процессе обучения, а
при использовании дополнительных источников допущены неточности

5 7

Испытывает трудности с идентификацией проблемы
Затрудняется с анализом выявленной проблемы
Варианты решения выявленных проблем аргументированы только на уровне
основных понятий
Кейс задача решена только с опорой на знания полученные в процессе обу 
чения

2 4

Суть проблемы не определена
Анализ выявленной проблемы не проведен
Варианты решения выявленных проблем не предложены
Кейс задача не решена

0 1

1.3. Типовые контрольные задания, необходимые для оценки знаний, умений, на 
выков и (или) опыта деятельности, характеризующих этапы формирования компетен 
ций в процессе освоения образовательной программы

Примерные темы презентаций

1. Разделение закупок по Федеральному закону от 05.04.2013 № 44 ФЗ «О контрактной си
стеме в сфере закупок товаров, работ, услуг для обеспечения государственных и муници
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пальных нужд» и Федеральному закону от 18.07.2011 № 223 ФЗ «О закупках товаров, работ,
услуг отдельными видами юридических лиц»: основные различия двух законов;
2. Основные принципы управления системой государственных (муниципальных) закупок;
3. Проблемы и пути развития системы управления государственными (муниципальными) за
купками;
4. Права и обязанности государственного (муниципального) заказчика при осуществлении
закупок;
5. Уполномоченный орган (уполномоченное учреждение) и специализированная
организация: роль и функции в системе управления государственными (муниципальными)
закупкам
6. Централизация государственных (муниципальных) закупок: плюсы и минусы;
7. Контрактная система в сфере закупок для обеспечения государственных и муниципальных
нужд: цели, задачи, основные понятия;
8. Особенности осуществления закупок товаров, работ, услуг бюджетными и автономными
учреждениями;
9. Принципы контрактной системы в сфере закупок товаров, работ, услуг для обеспечения
государственных и муниципальных нужд Российской Федерации и принципы систем управ
ления государственными закупками зарубежных стран: сходства и различия;
10. Правовая основа закупочной деятельности государственных (муниципальных) заказчи
ков;
11. Направления применения национального режима при осуществлении закупок товаров,
работ, услуг для обеспечения государственных и муниципальных нужд;
12. Запрет на допуск товаров, происходящих из иностранных государств, работ, услуг, соот
ветственно выполняемых, оказываемых иностранными лицами для целей осуществления го
сударственных (муниципальных) закупок;
13. Ограничения допуска происходящих из иностранных государств, работ, услуг, соответ
ственно выполняемых, оказываемых иностранными лицами для целей осуществления госу
дарственных (муниципальных) закупок;
14. Условия допуска для целей осуществления государственных (муниципальных) закупок
товаров, происходящих из иностранного государства или группы иностранных государств,
работ, услуг, соответственно выполняемых, оказываемых иностранными лицами;
15. Единая информационная система в сфере закупок как эффективный инструмент системы
управления государственными (муниципальными) закупками;
16. Единая информационная система в сфере закупок: этапы создания и перспективы разви
тия;
17. Роль электронного документооборота в системе управления государственными (муници
пальными) и корпоративными закупками;
18. Особенности системы закупок Московской области;
19. Закупочная деятельность организаций, действующих в рамках Федеральному закону от
18.07.2011 № 223 ФЗ «О закупках товаров, работ, услуг отдельными видами юридических
лиц»;
20. Правовая база, регулирующая вопросы закупки товаров, работ, услуг отдельными видами
юридических лиц;
21. Положение о закупке товаров, работ, услуг как документ, регламентирующий закупоч
ную деятельность заказчика в рамках Федеральному закону от 18.07.2011 № 223 ФЗ «О за
купках товаров, работ, услуг отдельными видами юридических лиц»;
22. Информационное обеспечение закупки товаров, работ, услуг , осуществляемых в рамках
Федеральному закону от 18.07.2011 № 223 ФЗ «О закупках товаров, работ, услуг отдельны
ми видами юридических лиц»;
23. Участие субъектов малого и среднего предпринимательства в закупке товаров, работ,
услуг, осуществляемых в рамках Федеральному закону от 18.07.2011 № 223 ФЗ «О закупках
товаров, работ, услуг отдельными видами юридических лиц»;
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24. Федеральный закон от 18.07.2011 № 223 ФЗ «О закупках товаров, работ, услуг отдельны
ми видами юридических лиц»: цели, задачи, основные понятия, принципы и особенности;

Примеры ситуационных задач (кейсов)

Ситуационное задание 1.
В соответствии с ч. 1 ст. 30 Закона № 44 ФЗ, заказчики обязаны осуществлять закупки у субъ 
ектов малого предпринимательства, социально ориентированных некоммерческих организа 
ций в размере не менее чем 15% совокупного годового объема закупок, предусмотренного
планом графиком. Каким образом применить данную норму в отношении небольших бюд 
жетных учреждений, в которых примерно 90% бюджетных средств от общего объема всех
закупок уходит на оплату услуг по водоснабжению, водоотведению, теплоснабжению у един 
ственного поставщика? Можно ли применить ст. 93 Закона № 44 ФЗ («Осуществление закуп 
ки у единственного поставщика») и если да, то обязательно ли при проведении закупок на
оставшиеся 10% бюджетных средств учитывать требования ст. 30 Закона № 44 ФЗ?

Ситуационное задание 2.
В соответствии с п. 5 ч. 5 ст. 66 Закона № 44 ФЗ, вторая часть заявки на участие в электрон 
ном аукционе должна содержать документы, подтверждающие право участника такого аук 
циона на получение преимущества в соответствии со ст. ст. 28 30 Закона №44 ФЗ, или копии
этих документов. Одновременно с этим участники закупок, относящиеся к субъектам малого
предпринимательства или социально ориентированным некоммерческим организациям, обя 
заны декларировать это в заявках на участие в закупках. Какие именно документы должны
быть представлены для подтверждения подобного статуса участника аукциона, и каким об 
разом помимо приложения документов должна быть продекларирована принадлежность
участников к этим категориям?

Ситуационное задание 3.
Рассчитайте, какую сумму должен оплатить заказчик по контракту на поставку оборудования,
заключенному с субъектом малого предпринимательства по результатам определения постав 
щика (подрядчика, исполнителя) в соответствии с пунктом 1 части 1 статьи 30 Федерального
закона «О контрактной системе в сфере закупок товаров, работ, услуг для обеспечения госу 
дарственных и муниципальных нужд», исходя из условий:
Цена контракта составляет 4 млн. руб. В контракт включено условие о его оплате
за вычетом неустойки. Исполнение контракта осуществляется в три этапа:

1) Поставка оборудования с ценой – 3,65 млн. руб.
2) Монтаж оборудования с ценой – 300 тыс. руб.
3) Обучение специалистов заказчика с ценой – 50,0 тыс. руб.

Оборудование поставлено с просрочкой 50 дней и принято заказчиком в полном объеме. На
первом этапе исполнения контракта поставщиком ненадлежащим образом исполнены два
обязательства по контракту не имеющие стоимостного выражения. Контракт расторгнут за 
казчиком в одностороннем порядке в связи с невыполнением поставщиком обязательств по
монтажу оборудования и обучению специалистов.
Ставка рефинансирования для решения задачи  8,25%.

Ситуационное задание 4.
По результатам электронного аукциона цена была снижена боле, чем на 25%. Победителем на
13 день после опубликования итогового протокола было предоставлено обеспечение равное
1,5 размеру, установленного в аукционной документации. Информацию о добросовестности
Поставщик не предоставил. Какие действия должен предпринять заказчик в сложившейся
ситуации? Ответ обоснуйте.
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Ситуационное задание 5.
Правомерно ли требование в извещении о проведении запроса котировок о предоставлении
участником закупки в составе заявки на участие в запросе котировок копии лицензии или
иного документа, подтверждающего соответствие требованиям, предусмотренным пунктом 1
части 1 статьи 31 Закона № 44 ФЗ, а также правомерно ли отклонение котировочной комис 
сией заявки в случае отсутствия копии лицензии или иного документа, подтверждающего
соответствие требованиям, предусмотренным пунктом 1 части 1 статьи 31 Закона № 44 ФЗ, в
составе заявки? Ответ обоснуйте.

Ситуационное задание 6.
Каков порядок действий заказчика и участника электронного аукциона в отношении денеж 
ных средств, перечисленных оператором электронной площадки заказчику на основании
части 27 статьи 44 Закона № 44 ФЗ, в случае признания контрольным органом в сфере заку 
пок решения заказчика о несоответствии вторых частей заявок на участие в электронном аук 
ционе участника закупки неправомерным

Примерный перечень вопросов для устного опроса
1. Основы осуществления закупок бюджетными учреждениями.
2. Закупки бюджетных учреждений в рамках Федерального закона № 44 ФЗ и Федерально
го закона № 223 ФЗ.
3. Осуществление закупок государственными, муниципальными унитарными предприяти
ями.
4. Осуществление закупок автономными учреждениями.
5. Функции заказчиков и уполномоченного органа при осуществлении закупок первого и
второго уровней.
6. Формирование комиссий по осуществлению закупок.
7. Структура и порядок работы Межведомственной комиссии по осуществлению закупок
Московской области.
8. Порядок работы Межведомственной комиссии по оценке обоснованности закупок Мос
ковской области.
9. Законодательные и иные нормативные правовые акты, составляющие правовую основу
закупок товаров, работ, услуг отдельными видами юридических лиц.
10. Цели регулирования Федерального закона от 18 июля 2011 года № 223 ФЗ и отноше
ния, регулируемые Федеральным законом от 18 июля 2011 года № 223 ФЗ.
11. Понятие «Закупки товаров, работ, услуг отдельными видами юридических лиц». Пра
вовая основа закупки товаров, работ, услуг.
12. Виды юридических лиц, являющихся заказчиками.
13. Принципы и основные положения закупки товаров, работ, услуг
14. Особенности применения Федерального закона от 18 июля 2011 года № 223 ФЗ.
15. Новые единые и дополнительные требования к участникам закупки: требования, пре
имущества, запреты и ограничения (особенности участия субъектов малого предпринима 
тельства в закупках).
16. Порядок и сроки размещения в единой информационной системе информации о закуп
ке, в том числе извещения о закупке, документации о закупке, проекта договора, являюще 
гося неотъемлемой частью извещения о закупке и документации о закупке.
17. Порядок и сроки размещения в единой информационной системе информации об изме
нениях, вносимых в извещение и документацию, разъяснений такой документации, прото 
колов, составляемых в ходе закупки.
18. Извещение о закупке, сведения, которые должны содержаться в таком извещении.
19. Документация о закупке, сведения, которые должна содержать такая документация.
20. Порядок проведения электронных конкурентных процедур.
21. Условия применения закупки у единственного поставщика.
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Перечень вопросов для зачёта
1. Генезис нормативно  правовой базы Федерального закона № 44 ФЗ.
2. Принципы и цели контрактной системы в сфере закупок.
3. Роль и место государственной закупочной деятельности в обновлении экономики и

социальной сферы.
4. Угрозы ограничения конкуренции на рынке товаров, работ, услуг для государствен

ных и муниципальных нужд.
5. Роль общественного контроля в повышении результативности контрактной системы в

сфере закупок.
6. Объекты регулирования правовых и экономических отношений в контрактной систе

ме в сфере закупок.
7. Характеристика субъектов правового регулирования в контрактной системе.
8. Понятие уполномоченного органа/уполномоченного учреждения, специализирован

ной организации и контрольного органа в сфере закупок.
9. Инновации и преференции контрактной системы в сфере закупок.
10. Институциональная инфраструктура осуществления закупок в контрактной системе.
11. Содержание и задачи информационного обеспечения контрактной системы в сфере

закупок.
12. Содержание Единой информационной системы.
13. Организация электронного документооборота в контрактной системе в сфере закупок.
14. Национальный режим при осуществлении закупок.
15. Нормативные правовые акты, устанавливающие запрет на допуск товаров, происходя

щих из иностранного государства или группы иностранных государств, работ, услуг,
соответственно выполняемых, оказываемых иностранными лицами, условия, ограни
чения допуска указанных товаров, работ, услуг.

16. Особенности закупок, осуществляемых бюджетным, автономным учреждениями, го
сударственным, муниципальным унитарными предприятиями и иными юридически
ми лицами.

17. Система закупок Московской области в соответствии с постановлением Правитель
ства Московской области от 27.12.2013 N 1184/57 "О порядке взаимодействия при
осуществлении закупок для государственных нужд Московской области и муници
пальных нужд".

18. Порядок взаимодействия заказчиков с уполномоченным органом в рамках постанов
ления Правительства Московской области от 27.12.2013 N 1184/57 "О порядке взаи
модействия при осуществлении закупок для государственных нужд Московской об
ласти и муниципальных нужд".

19. Законодательные и иные нормативные правовые акты, составляющие правовую осно
ву закупок товаров, работ, услуг отдельными видами юридических лиц.

20. Виды юридических лиц, являющихся заказчиками.
21. Особенности применения Федерального закона от 18 июля 2011 года № 223 ФЗ.
22. Текущие и планируемые изменения законодательства в сфере закупок товаров, работ,

услуг отдельными видами юридических лиц.
23. Порядок утверждения, внесения изменений и размещения положения о закупке в еди

ной информационной системе, на сайте заказчика в сети Интернет.
24. Обязательные и иные способы закупки, условия их применения.
25. Перечень товаров, работ, услуг, закупка которых осуществляется в электронной фор

ме.
26. Правила электронного документооборота, условия и порядок применения ЭЦП.
27. Обзор существующих электронных торговых площадок.
28. Порядок аккредитации и регистрации заказчиков и поставщиков.
29. Порядок проведения электронных конкурентных процедур.
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30. Практические вопросы электронного документооборота и применения ЭЦП.
31. Практика аккредитации и регистрации заказчиков и поставщиков на электронных тор

говых площадках.

1.4. Методические материалы, определяющие процедуры оценивания знаний,
умений, навыков и опыта деятельности, характеризующих этапы формирования ком 
петенций

Сопоставимость рейтинговых показателей студента по разным дисциплинам и балль 
но рейтинговой системы оценки успеваемости студентов обеспечивается принятием единого
механизма оценки знаний студентов, выраженного в баллах, согласно которому 100 баллов –
это полное усвоение знаний по учебной дисциплине, соответствующее требованиям учебной
программы.

Максимальный результат, который может быть достигнут студентом по каждому из Бло 
ков рейтинговой оценки – 100 баллов.

Ответ обучающегося на зачёт оценивается в баллах с учетом шкалы соответствия рей 
тинговых оценок пятибалльным оценкам.

В зачетно экзаменационную ведомость и зачетную книжку выставляются оценки по пя 
тибалльной шкале и рейтинговые оценки в баллах.

При получении студентом на зачёте с оценкой неудовлетворительной оценки в ведо 
мость выставляется рейтинговая оценка в баллах (меньше 40 баллов), соответствующая фак 
тическим знаниям (ответу) студента.

Критерии оценки знаний студентов в рамках каждой учебной дисциплины или групп
дисциплин вырабатываются преподавателями согласованно на кафедрах университета ис 
ходя из требований образовательных стандартов.

Шкала оценивания зачета
Баллы Критерии оценивания

20 30
Обучающийся полно излагает материал, дает правильное определение ос 
новных понятии ̆; обнаруживает понимание материала, может обосновать
свои суждения, применить знания на практике, привести необходимые при 
меры не только из учебника, но и самостоятельно составленные.

13 19

Систематическое посещение занятии ̆, участие в практических занятиях,
единичные пропуски по уважительной причине и их отработка, изложение
материала носит преимущественно описательный характер, студент пока 
зал достаточно уверенное владение материалом, однако недостаточное уме 
ние четко, аргументировано и корректно отвечать на поставленные вопросы
и отстаивать собственную точку зрения.

2 12

Обучающийся обнаруживает знание и понимание основных положении ̆
данной темы, но:
излагает материал неполно и допускает неточности в определении поня 

тий или формулировке правил;
не умеет достаточно глубоко и доказательно обосновать свои суждения и

привести свои примеры.

0 1
Обучающийся обнаруживает незнание большей части соответствующего
вопроса, допускает ошибки в формулировке определении ̆ и правил, иска 
жающие их смысл, беспорядочно и неуверенно излагает материал.

Итоговая шкала выставления оценки по дисциплине
Итоговая оценка по дисциплине выставляется по приведенным ниже шкалам.

При выставлении итоговой оценки преподавателем учитывается работа обучающегося в те 
чение всего срока освоения дисциплины, а также баллы на промежуточной аттестации.
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Баллы, полученные обучаю 
щимися в течение освоения

дисциплины
Оценка по дисциплине

41 100 «зачтено»
0 40 «не зачтено»
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